Проект дилерского договора.
ООО «ПКФ «Стилкон», именуемое в дальнейшем «Фирма», в лице Генерального директора Лапшова А.В., действующего на основании Устава с одной стороны, и ______________, именуемое в дальнейшем «Дилер», в лице _________________, действующего на основании _____________ с другой стороны, заключили настоящий договор о нижеследующем:

1. Предмет договора

1.1. фирма поручает, а Дилер берет на себя обязанность по приобретению и последующей продаже продукции Фирмы на территории _____________--. Номенклатура, цена и количество продукции определяется в спецификации, которая является неотъемлемой частью договора.

2. Обязанности дилера
2.1. формирование в своем регионе оптово-розничной сети.

2.2. Действовать в соответствии с установленными Правилами.

2.3. Присылать отчеты по итогам работы за установленный период в определенной Фирмой форме.
2.4. В течение 1-2 дней отвечать на письма от Фирмы.

2.5. Соблюдать территорию и/или сегменты установленные в договоре.

2.6. В случае продаж за пределами региона подавать информацию о клиентах в рамках общего отчета.

2.7. Обязательно использовать торговую марку «Стилкон» на всех рекламных, представительских материалах, на сайтах, при общении с покупателями.

2.8. На всех материалах помещать ссылку: www.stilkon.ru
2.9. Следовать рекомендациям Фирмы по оформлению стендов для клиентов.

3. Обязанности Фирмы

3.1. Отправлять Дилеру товары в течение______ рабочих дней после поступления оплаты на р/с Фирмы. (Дилер может получать продукцию самовывозом со склада Фирмы по адресу: Самара, ул. Утевская 6)

3.2. Предоставлять информацию об общей стратегии Фирмы, изменениях цен на продукцию, в ассотименте и т.д.

3.3. Консультировать о формах организации сбытовой структуры для данного договора.

3.4. Максимально способствовать развитию бизнеса Дилера

3.5. Следить за выпуском качественной продукции и оптимальными вариантами доставки продукции.

3.6. Предоставить Дилеру право именовать себя официальным Дилером ООО «ПКФ «Стилкон» с предоставлением соответствующего сертификата.

4. Вопросы, не урегулированные Договором

4.1. Работа вне определенной в Договоре территории.

4.2. Работа с корпоративными клиентами, где затрагиваются интересы других дилеров или Фирмы.

4.3. Реклама, участие в выставках, в тендерах на территории России.

4.4. Конструктивные изменения в продукции, выпускаемой Фирмой.

5. Стоимость товара и порядок расчетов.

5.1. Дилер приобретает товар у Фирмы.

5.2. Форма расчета – 100% предоплата (возможно изменение в форме оплаты).

5.3. Фирма уведомляет Дилера об изменениях цен на продукцию официальным сообщением по электронной почте или факсу, при невозможности такой связи обычным телефонным звонком за 30 дней.
5.4. Дилер придерживается цен и системы, рекомендованной Фирмой.

5.5. Стоимость транспортных расходов оплачивается Дилером.

6. Ответственность сторон

6.1. Право собственности на продукцию переходит к Дилеру после получения продукции (роспись в накладной).
6.2. Стороны обязаны в 5-тидневный срок уведомить друг друга об изменении почтовых или банковских реквизитов.

6.3. Фирма не несет ответственности по обязательствам Дилера перед третьим лицами.

6.4. Стороны несут ответственность за выполнение своих обязательств по настоящему договору в соответствии с законодательством РФ.

6.5. В случае возникновения споров и  разногласий стороны приложат все усилия, чтобы устранить их путем переговоров, в противном случае разногласия решаются в установленном законом порядке.
7. Срок действия договора
7.1. Настоящий договор вступает в силу с момента подписания и действует в течение 11 календарных месяцев.

7.2. Все изменения настоящего договора вступают в силу только после подписания двух сторон.
7.3. Договор может быть расторгнут досрочно в следующих случаях:

· В случае отсутствия закупок со стороны Дилера в течение 2-х месяцев;

· По обоюдному согласию сторон;

· В случае грубых или преднамеренных нарушений одной из сторон своих обязательств.

Во всех случаях сторона, выступающая инициатором расторжения договора, должна письменно уведомить другую сторону за две недели до даты предполагаемого расторжения Договора.

8. Форс-мажор
8.1. В случае, если после подписания настоящего договора возникли какие-либо обстоятельства, которые делают невозможным полное или частичное выполнение какой-либо из сторон своих обязательств по данному договору, а именно: пожар, ледовые условия или любые другие бедствия, военные действия любого характера, блокада, запрещение на вызов, либо другие обстоятельства вне контроля сторон, срок, предусмотренный для выполнения обязательств, будет продлен на период времени, в течение которого вышеупомянутые условия сохраняют силу (но не более, чем 20 дней).
9. Дополнительные условия
9.1. Фирма оставляет за собой право заключить дилерские или другие договора с любым учреждением, представляющим стратегический интерес для сотрудничества.

10. Адреса сторон
